
Wir freuen uns auf Ihre
aussagekräftigen Bewerbungs-
unterlagen inkl. eines Fotos 
im PDF-Format. Diese richten 
Sie bitte per E-Mail an:

PREMIUM Immobilien GmbH
job@pd.eu

Vertriebsinnendienst & 
Marketing - Real Estate
Vollzeit

Ihre Aufgabenschwerpunkte: 

Unsere Erwartungen an Sie:

Wir bieten:

Sie überzeugen neben Kontaktstärke und gutem kommunikativen Geschick ebenso 
durch einen Blick für Genauigkeit und Selbständigkeit. Ein sehr gutes Organisations-
vermögen, ein sorgfältiger Arbeitsstil sowie eine teamorientierte Einstellung zeich-
nen Sie des Weiteren aus. Fachlich verfügen Sie über mind. 3 Jahre Berufserfahrung 
in einer vergleichbaren Position. 

Diese Position ist mit einem Jahresbruttogehalt, abhängig von Qualifikation und 
Erfahrung, von € 46.000, - dotiert.

Modernes und kollegiales Arbeitsumfeld
Teamarbeit und eigenständiges Betätigungsfeld gegeben 
Eigentümergeführtes und sicheres Unternehmen 
Offenes und kooperatives Team
Sehr vielseitiger, spannender Tätigkeitsbereich
Ideale Infrastruktur in unmittelbarer Nähe zu U1, U2, U4, Badner Bahn etc. 

www.premiumdevelopment.eu

Die PREMIUM Gruppe ist seit 1995 als Projektentwickler und Bauträger im Bereich 
Wohnen tätig. Für Wohnungskäufer und Investoren wurden rund 300 Immobilien-
projekte mit einem Investitionsvolumen von rund  € 1,6 Mrd. realisiert. Damit gehört 
PREMIUM österreichweit zu den größten und erfahrensten Immobilienunternehmen.

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir für unsere Unternehmenszentrale 
in Wien ab sofort:

Als kundenorientierte Persönlichkeit bereitet es Ihnen Freude unsere Wohnungs-
interessenten und Käufer vom Erstkontakt an versiert zu betreuen. Sie begleiten die 
Kunden während des ganzen Verkaufsprozesses und wickeln diesen selbständig ab 
(Versendung von Informationsunterlagen, Eintragung in die Datenbank, Nachtelefo-
nieren, Kaufvertragsunterlagen erstellen lassen, Termine vereinbaren etc.)
Weiters koordinieren Sie Sonderwünsche von Käufern, betreiben aktiv Nachtelefo-
nate und sind zuständig für die Erstellung von Projektberichten und Verkaufslisten, 
Pflege der Kundendatenbank, Mitbewerbsrecherchen etc. und können, optional, 
auch beim Vertragsabschluss mitwirken. Weiters agieren Sie als Schnittstelle zu 
den Vertriebspartnern, Architekten und Werbeagenturen. Die Pflege der Websites, 
die inhaltliche Mitarbeit bei der Aufbereitung und Erstellung von Exposés und allen 
weiteren Verkaufsunterlagen sowie die Organisation von Verkaufsaktivitäten (Aus-
sendungen, Newsletter, Schaltungen etc.) runden Ihr Profil ab.


